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¿Qué es lo primero que viene a la mente? 
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Todo eso es imprescindible, pero hay una imagen  
que a mí me viene antes: 

Esta es la cara que tienen todos los emprendedores. 
Aunque no la muestren todo el rato, no os dejéis engañar:  

LA LLEVAN POR DENTRO 
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1. Idea 

2. Plan de Negocio 

3. Financiación 

4. Compromiso y dedicación 

5. Atención al Flujo de Caja  

(o beneficio aportado) 

La actitud no es lo más importante en un proyecto, pero 
sí es imprescindible para que funcione todo lo demás: 
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Las características que debe reunir la actitud de un 
emprendedor están en cualquier artículo al respecto 

que podáis buscar en Internet: 
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Máximas de Baloo 
1- El lobato piensa primero en los demás. 
2- El lobato tiene los ojos y los oídos bien abiertos. 
3- El lobato es limpio y ordenado. 
4- El lobato siempre está alegre y sonriente. 
5- El lobato siempre dice la verdad aunque le cueste. 

Tratar todas esas características en una presentación de 
15 minutos resultaría muy complicado. 

Por eso, nos vamos a centrar en 3 que suelen recibir 
menos atención de la debida: 

Capacidad de 
observación 

Capacidad de 
adaptación 

Capacidad de 
aprendizaje 
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No se trata de las características más importantes, 
pero sí se tiende a pasarlas por alto. 
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Atención 
Å Identificar Ventajas 

competitivas. 
Å Estar al tanto de 

avances y 
tecnologías. 

Å Adaptar a nuestro 
proyecto lo que 
otros hacen mejor 
que nosotros. 

Å Χ 

Flexibilidad 
Å Evolucionar la 

idea sin perderla 
por el camino. 

Å Aprovechar la 
capacidad de 
anticipación. 
 
 
 
 
 
 

Å Χ 

Formación 
Å Reglada o no. 
Å Experiencia: 

Zuckerberg, Jobs, 
ThielΧ bƻ ǎƛǊǾŜƴ 
como ejemplo: los 
genios no son la 
norma. 

Å Aprender de los 
demás. 

Å Fracasar no es 
bueno, pero es 
mucho peor no 
aprender de los 
fracasos. 

Å Χ 


